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BAR A BIERES DIFFERENT




Imaginez un lieu ol vos clients ne demandent plusrien...
parce qu'ils ont tout en main. Littéralement.

BIENVENUE AU FUT, LE CONCEPT
QUITIENT DANS UNE CARTE

UNE CARTE RFID, .
UN MONDE DE POSSIBILITES

Carte en main, chaque client devient maitre
de sa soirée:

- Un demi pour tester ? Une pinte pour savourer ?
Il se sert lui-méme aux tireuses, a son rythme.

- Une petite faim ? Il commande pizzas et planches
a partager directement depuis la tablette de sa table.

- Envie de pimenter la soirée ? Karaoké, baby-foot,
fléchettes... tout se gere avec la méme carte.

LIBERTE TOTALE,
AMBIANCE GARANTIE

Pas de files d'attente au bar. Vos clients se baladent
de tireuse en tireuse, testent les bieres qu'ils veulent,
rencontrent du monde, créent leur propre expérience.

LATECH QUI RAPPROCHE

Paradoxe ? Pas du tout. En donnant l'autonomie
a vos clients, vous libérez votre équipe pour
créer du lien, conseiller, animer. C6té business ?
Consommation fluide, rotation optimisée,
rentabilité boostée.
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5 BONNES RAISONS
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CONCEPT ACCESSIBLE
ET ADAPTABLE

Au F(t réinvente le bar avec un concept

accessible a tous. Pas besoin d'expérience,
juste de personnalité et d'envie. Petit bar

de quartier ou grande structure en périphérie,
le modeéle s'adapte a vos ambitions.

ACCORDS COMMERCIAUX

Nos partenariats privilégiés avec les grands
noms de la biere et des boissons garantissent
des tarifs avantageux et fiables.

PLUS QUE DES CLIENTS,
DES FUTEURS

Le concept, audacieux et convivial,

crée un véritable lien avec des clients

qui forment une communauté soudée,
portée par un fort sentiment d'appartenance.

CONCEPT RENTABLE

Avec le self-service et les commandes

a distance, moins besoin de main d'ceuvre
qu'un bar classique. Bonus : le prépaiement
optimise votre trésorerie dés le départ.

ACCOMPAGNEMENT
SUR MESURE

On vous accompagne dans 'animation

et le développement de votre établissement.
Animateurs dédiés, formations pratiques sur
le terrain et au siege, suivi personnalisé avant
l'ouverture et pendant les six premiers mois :
tout pour assurer votre réussite.
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